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Instructions for Candidates 

 

Note: Answers may be written either in English or in Hindi, but the same medium should be 

used throughout the paper. 

Attempt any 4 questions. 

 
All questions carry equal marks. 

 
Q 1. A luxury hotel was built in Agra which claims that every room of its hotel gives Taj 

view. As a marketing manager of hotel industry what marketing mix variables would you 

keep in mind while developing such a unique selling preposition? 

Q 2. The growing concern of customers towards boosting immunity post pandemic inspires a 

company to introduce immunity booster biscuits and bars. Suggest the appropriate bases of 

product positioning for introducing this product in the market? 

Q 3. Big giants in the television industry like Samsung and LG have come up with OLED, 

QLED, 8K picture quality technology to enhance the features of the existing product to 

sustain the market share as most of these products lie in the maturity stage of Product Life 

Cycle. Discuss the concept and marketing strategies that could be used by the marketer 

during several stages of product life cycle with the help of suitable diagram. 

Q 4. The pricing decisions of a firm are subject to a complex array of company, 

environmental and competitive forces. The pricing structure changes overtime as product 

move through its life cycles. While setting price for the new product a marketer must decide 

whether to determine quality or price consideration. Suggest possible pricing strategies 

available to a company while launching a new product by giving suitable examples. 



Q 5. A company is planning to launch air purifiers to curb the problem of air pollution in 

Delhi-NCR. If you are appointed as a promotion manager of this leading company, what 

promotion-mix would you suggest attaining companies’ objectives? 

Q 6. In the rural areas, it is sometimes useful to package quantities smaller than those sold in 

urban markets. You are employed as a marketing manager of a leading FMCG company, 

which is planning to offer tomato ketchup, shampoo, and oil in small sachets for rural 

consumers. Suggest the appropriate rural marketing mix strategy for the success of the firm. 
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विद्मार्थिमों के लरए ननदेश 

• ककनहहॊ चाय प्रश्नों के उत्तय दहजजए। 

• सबी प्रश्नों के सभान अॊक है। 

• इस प्रश्नऩत्र के उत्तय अॊग्रजेी मा हहनदह ककसी बी भाध्मभ भें हदए जा सकत ेहैं रेककन ध्मान 
यहे कक सबी प्रश्नों के उत्तय का भाध्मभ एक हह होना चाहहए। 

 
प्र.1. आगया भें एक रग्जयह होटर फनामा गमा था जो दािा कयता है कक उसके होटर के हय 

कभये से ताज का नजाया (व्मू) हदखता है। होटर उद्मोग के एक विऩणन प्रफॊधक के 
रूऩ भें इस तयह की अनूठी बफक्री ऩूिािरोकन को विकलसत कयते सभम आऩ कौन स े
भाकेहटॊग लभक्स चयों को अऩने ध्मान भें यखेंगे? 

प्र.2. भहाभायह के फाद इम्मुननटह फढ़ाने के प्रनत ग्राहकों की फढ़ती र्चॊता एक कॊ ऩनी को 
इम्मुननटह फूस्टय ‘बफस्कुट’ औय ‘फाय’ ऩेश कयन ेके लरए प्रेरयत कयती है। इस उत्ऩाद को 
फाजाय भें ऩेश कयने के लरए उत्ऩाद जस्थनत के उऩमुक्त आधायों का सुझाि दें? 

प्र.3. टेरहविजन उद्मोग भें सैभसॊग औय एरजी जैसी फड़ी हदग्गज कॊ ऩननमाॉ ओएरइडी, 
क्मूएरइडी, 8के वऩक्चय क्िालरटह टेक्नोरॉजी के साथ फाजाय भें उतयह हैं ताकक फाजाय 
भें हहस्सेदायह फनाए यखने के लरए भौजूदा उत्ऩाद की विशषेताओॊ को फढ़ामा जा सके 
क्मोंकक इनभें से अर्धकाॊश उत्ऩाद, उत्ऩाद की जीिन चक्र ऩरयऩक्िता अिस्था भें हैं। 
उऩमुक्त आयेख की सहामता से उत्ऩाद जीिन चक्र के कई चयणों के दौयान विऩणक 
द्िाया उऩमोग की जा सकने िारह अिधायणा औय विऩणन यणनीनतमों की चचाि कयें। 

प्र.4. एक पभि के भूल्म ननधाियण ननणिम कॊ ऩनी, ऩमािियण औय प्रनतस्ऩधी ताकतों की एक 
जहटर सयणी के अधीन होते हैं। जैसे-जैसे उत्ऩाद अऩने जीिन चक्र के भाध्मभ से आगे 
फढ़ता है, भूल्म ननधाियण सॊयचना सभम के साथ फदरती यहती है। नए उत्ऩाद के लरए 
भूल्म ननधािरयत कयते सभम एक फाज़ारयमा को मह तम कयना होगा कक गुणित्ता मा 
भूल्म विचाय का ननधाियण कयना है मा नहहॊ। उऩमुक्त उदाहयण देकय एक नमा उत्ऩाद 
रॉनच कयते सभम ककसी कॊ ऩनी के लरए उऩरब्ध सॊबावित भूल्म ननधाियण यणनीनतमों 
का सुझाि दें। 

प्र.5. एक कॊ ऩनी हदल्रह-एनसीआय भें िामु प्रदषूण की सभस्मा ऩय अॊकुश रगाने के लरए एमय 
प्मूयहपामय रॉनच कयने की मोजना फना यहह है। महद आऩको इस अग्रणी कॊ ऩनी के 
प्रभोशन भैनेजय के रूऩ भें ननमुक्त ककमा जाता है, तो आऩ कॊ ऩननमों के उदे्दश्मों को 



प्राप्त कयने के लरए ककस प्रभोशन-लभक्स का सुझाि देंगे? 
प्र.6. ग्राभीण ऺेत्रों भें, शहयह फाजायों भें फेची जाने िारह भात्रा से कभ भात्रा भें ऩैकेज कयना 

कबी-कबी उऩमोगी होता है। आऩ एक प्रभुख एपएभसीजी कॊ ऩनी के भाकेहटॊग भैनेजय के 
रूऩ भें कामियत हैं, जो ग्राभीण उऩबोक्ताओॊ के लरए छोटे ऩाउच भें टभाटय केचऩ, शैम्ऩू 
औय तेर की ऩेशकश कयने की मोजना फना यहह है। पभि की सपरता के लरए उऩमुक्त 
ग्राभीण विऩणन लभश्रण यणनीनत का सुझाि दें। 

 


